Бизнес жоспар мен келісім шарт кезеңдері.

Бизнес жоспар бұл бір жағынан инвестициялық қызмет түрі болса, екінші жағынан жалдың (аренданың) ерекше түрі болып табылдаы. Бірақ жалдан айырмашылығы Бизнес жоспар алушы Бизнес жоспар затын болашақта өз меншігіне өткізу құқығына ие бола алады. Бизнес жоспарті арқасында кәсіпкер немесе кәсіпорын өндіріске қажетті құралдарды ірі капитал салымын жасамастан уақытша пайдалануға мүмкіндік алады.
Бизнес жоспар операцияға негізінен үш қатысушы қатысады. Олар:
1. Бизнес жоспар беруші (Бизнес жоспар компания)
2. Бизнес жоспар алушы.
3. Бизнес жоспар нысанынан сатушы.
Бизнес жоспар компания немесе Бизнес жоспар беруші – бұл кәсіпорындарға машиналар мен құрал-жабдықтарды (Бизнес жоспар затын) жалға беруші мамандырылған мекеме (жеке тұлғалар сирек кездеседі). Басқаша айтқанда, Бизнес жоспар беруші – тартылған (қарыздық) ақша немесе өз ақшасына Бизнес жоспар затын (нысанасын) өзінің меншігіне сатып алатын және оны Бизнес жоспар шарты бойынша Бизнес жоспар алушыға беретін Бизнес жоспар мәмілеге қатысушы.
Үйлер, ғимараттар, машиналар, жабдықтар, құрал-саймандар, көлік құралдары, жер учаскелері және кез келген тұтынылмайтын заттар Бизнес жоспар нысанасы немесе заты бола алады. Тұтынылмайтын заттар деп пайдаланылған кезде тозатын, бірақ пайдалану процесінде табиғи қасиеттерін жоғалтпайтын жылжымалы және жылжымайтын мүлікті айтамыз.
Бағалы қағаздар мен табиғи ресурстар Бизнес жоспар нысанасы бола алмайды.
Бизнес жоспар алушы – Бизнес жоспар келісімшарттарына сәйкес кәсіпкерлік мақсатта Бизнес жоспар нысанасын (затын) алатын Бизнес жоспар мәмілеге қатысушы.
Сатушы – Бизнес жоспар нысанасын сатып алу-сату шарты немесе Бизнес жоспар шарты негізінде (оны бұдан кейін Бизнес жоспар шартының талаптарымен Бизнес жоспар алушыға беру мақсатында) Бизнес жоспар берушінің меншігіне өткізетін Бизнес жоспар мәмілесіне қатысушы.
Бизнес жоспар беруші Бизнес жоспар затын Бизнес жоспар алушыға белгілі бір ақыға, белгілі бір мерзімге және белгілі бір шарттармен уақытша иеленуге және кәсіпкерлік мақсаттар үшін пайдалануға береді. Қарапайым сөзбен айтқанда, Бизнес жоспар компанияның міндеті өз клиенттеріне қажетті Бизнес жоспар затын алдын ала келісілген бағаға белгілі бір мерзімге жалға беру. Жалға беру мерзімі біткеннен кейін жалға алушы (Бизнес жоспар алушы) материалдық құндылықтарды қайтарады, не болмаса жаңа мерзімге ұзартады немесе қалдық құны бойынша сатып алады. Бизнес жоспардың  пайдасы жалға алушыға жаңа техникалар мен технологияларды сатып алу үшін үлкен қаражат жұмсаудың қажеті жоқ. Бұл шағын жән орта кәсіпкерлік субъектілері үшін едәуір тиімді.
Бизнес жоспардың  субъектілері тікелей жәнежанама қатысушыларға бөлінеді.Тікелей қатысушыБизнес жоспар компаниялар, өндірістік, сауда және көлік кәсіпорындары жатқызылса,жанама қатысушыларғаБизнес жоспар берушіге кредит беретін коммерциялық және инвестициялық банктер, сондай-ақ мәміленің гранты ретінде шығатын сақтандыру компаниялары, делдалдық және брокерлік фирмалар.
Бизнес жоспардың  мерзімі құрал-жабдықтың пайдалы қызмет ету мерзіміне, амортизация кезеңіне, инфляциялық үрдістердің динамикасына т.б. байланысты белгіленеді.
Қазақстан Республикасының «Қаржы Бизнес жоспарі туралы» Заңында Бизнес жоспардың екі нысаны, яғни ішкі және халықаралық нысандарыанықталған. Сонымен қатар Бизнес жоспардың  келесі түрлері көрсетілген:қайтару Бизнес жоспарі, банк Бизнес жоспарі, толық Бизнес жоспар және таза Бизнес жоспар.
Ішкі Бизнес жоспарті жүзеге асырған кезде Бизнес жоспар беруші, Бизнес жоспар алушы және сатушы Қазақстан Республикасының резиденттері болып табылады, ал халықаралық Бизнес жоспарте Бизнес жоспар беруші немесе Бизнес жоспар алушы Қазақстан Республикасының резиденті болып табылады.
Қайтару Бизнес жоспарі – Бизнес жоспардың  бір түрі, ол бойынша сатушы Бизнес жоспар нысанасын Бизнес жоспар берушіге осы Бизнес жоспар нысанасын Бизнес жоспар алушы ретінде Бизнес жоспарте кері қайтарып алу талабымен сатады.
Банк Бизнес жоспарі – бұл да Бизнес жоспардың  бір түрі, мұнда Бизнес жоспар беруші банк болып табылады.
Толық Бизнес жоспарте Бизнес жоспар нысанасына техникалық қызмет көрсетуді жәіне оның ағымдағы жөндеуін Бизнес жоспар беруші жүзеге асырады.
Таза Бизнес жоспарте Бизнес жоспар нысанасына техникалық қызмет көрсетуді және оның ағымдағы жөндеуін Бизнес жоспар алушы жүзеге асырады.
Қазақстанда шағын және орта бизнес сферасында Бизнес жоспарті дамыту қажеттілігі келесілермен байланысты:
· Шағын кәсіпорындардың көпшілігінде машиналар мен құрал-жабдықтар паркін жаңарту мен дамытуға үлкен қажеттіліктің болуы;
· Коммерциялық банктердің шағын және орта кәсіпкерлік субъектілерінің инвестициялық жобаларын қаржыландыру жүйесінің нашарлығы;
· Шағын және орта кәсіпкерлік субъектілерінде кепілді қамтамасыз ете алатындай жоғары өтімді мүліктің болмауы;
· Сыртқы нарықта машиналар мен құрал-жабдықтарды сатып алуға дайын еместігі.
Бизнес жоспар операциялардың шағын кәсіпкерлікті қаржыландыру құралы ретіндегі тиімділігі келесілермен анықталады:
1. Бизнес жоспар алушы машиналар мен құрал-жабдықтардың құнының аз бөлігін ғана төлеп пайдалана алады.
2. Өндірістік цикл бірден басталады және өндірістен табыс таба отырып Бизнес жоспар төлемдер асалады.
3. Бизнес жоспар бойынша берілетін мүлік құны сатушы-кәсіпорынның мүлік құнынан айырмашылығы аз ғана болады.

